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PROJEKTNA IDEJA — tip operacije 16.1.1
Potpora za osnivanje operativnih skupina

I. OSNOVNI PODATCI

o Navedite naziv projektne ideje

e Navedite partnere operativne skupine, pocevsi s odgovornom osobom - podnositeljem (naziv,
OIB i osoba ovlastena za zastupanje)

Il. PROJEKTNA IDEJA

¢ Navedite temu projektne ideje (u skladu s temama propisanim u Natjecaju)
¢ Navedite ciljeve projekta

e Opisite ocekivane rezultate

lll. RELEVANTNOST PROJEKTNE IDEJE

VaZnost za prioritete Programa ruralnog razvoja i ciljeve EIP-a
e Jasno opisite vaznost suradnje/problema koji se rjeSava za temu iz tocke 3. Natjecaja

Potreba za projektnom idejom (usmjerenost projektne ideje na probleme/prilike u RH)

e Opisite inovaciju ili novi nacin trZzenja kroz suradnju i kako ciljevi projekta doprinose rjesavanju
problema lokalnog trzista

e Potkrijepite potrebu za novim nacinom trZenja kroz suradnju, sa ciljem uspostave kratkog lanca
opskrbe, statistickim podatcima (navedite strateske dokumente na lokalnoj razini / posebne
lokalne okolnosti i dr.) koji u svojim ciljevima/prioritetima/mjerama govore o potrebi za
aktivnostima kakve predlazete te jasno opiSite kako predloZzena projektna ideja doprinosi
realizaciji ciljeva/prioriteta spomenutih strateskih dokumenata (ako je primjenjivo)

Potencijal uspjesne primjene inovacije/modela kratkog lanca opskrbe u praksi

e Navedite Sto novo donosi projekt (suradnja) — inovativni koncepti i pristupi

¢ Opisite na koji nacin ée projekt (suradnja) imati dugotrajan ucinak na poljoprivredne proizvodace
i krajnje potrosace

IV. PLANIRANE AKTIVNOSTI | RASPON PARTNERA

Planirane aktivnosti

e Ukratko opisite aktivnosti planirane da bi se postigli rezultati. Prikazati kako ¢e jedna aktivnost
omoguciti realizaciju slijededih aktivnosti

e Objasnite metodoloski pristup aktivnostima operativne skupine u smislu organizacije i
odgovornosti (opisati ulogu svakog partnera u navedenim aktivnostima) te okvirni vremenski
plan za svaku fazu

Iskustva i kvalifikacije partnera

e Opisite godiSnje proizvodne potencijale za trzenje kroz kratke lance opskrbe/znanja i vjestine u
organizaciji lokalnog trziSta koje partneri posjeduju za ulogu predvidenu u projektu radi najbolje
moguce primjene razli¢itih vrsta znanja u relevantnom sektoru

e Objasnite prednosti predvidenog partnerstva i kako bi se njime na najbolji nacin iskoristile razne
vrste znanja (prakti¢no (proizvodno), marketinsko, tehnicko, organizacijsko) u okviru projekta




